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canje, sobre el que consideró “muy dif ícil dimensionar 
la cantidad de vehículos que estarán amparados por esta 
medida. No obstante es una ayuda razonable para aque-
llos transportistas que necesitan acceder a un crédito con 
algún tipo de soporte del gobierno”.

Sobre las perspectivas para 2010, avizoró “una recupe-
ración algo más que leve respecto de lo que fue 2009. En 
términos generales, vemos un crecimiento de 25% sobre 
lo que fue este año” y anunció que “Scania va a poner 
mucho foco en vehículos de más de cinco años que estén 
circulando”.

En Expo Transporte 2009, Scania Argentina exhibió un 
R 470 6x4, con tecnología Turbocompound; un R 420 4x2; 
un G 340 4x2; un G 380 4x2; un P 310 4x2 -todos en ver-
sión unidad tractora- y un P 380 8x4 con caja roquera, una 
configuración desarrollada especialmente para el trabajo 
más duro. Además, como atracción para los amantes de 
los vehículos pesados, se exhibió el primer camión fabri-
cado por la marca en la Planta Industrial de Cruz Alta, 
Tucumán, en 1976: un L 111 4x2 con el tradicional color 
naranja, conservado en perfecto estado por Scania Argen-
tina desde el primer día.

Renault expuso nuevos modelos y va por más

El director General, de Renault de Argentina, Patrick 
Petitjean, resaltó que “siempre es una buena noticia un 
anuncio como éste para renovar la flota de camiones. Por-
que en realidad, el parque local es tan antiguo que hay mu-
cho por hacer en ese tema. Según nuestras estadísticas, el 
parque en promedio tiene un poco más de 20 años. Hay 
muchos vehículos que están algo desfasados, respecto del 
tema del medio ambiente y de la seguridad. Sabemos que 
Argentina es un país donde hay muchos accidentes, así 
que este tipo de anuncio es siempre muy positivo”.

“Nosotros como terminal, quizá podamos aprovechar 
para vender un poco más. Habría que ver los detalles con 

más precisión para implementar este plan, pero es una 
buena noticia”, agregó el directivo francés, quien partici-
pó del almuerzo de Fadeeac, donde la jefa del Estado dio 
a conocer la decisión de instrumentar la renovación de 
camiones viejos.

Peitjean comentó además que en los días de Expo Trans-
porte, tuvieron “en el stand casi 10 unidades en exposi-
ción, de las cuales hay dos nuevos modelos que son el 220 
vehículo de distribución y el premium 320”. Además, anti-
cipó que Renault está “por ingresar a fin del año el Xerax 
6X4, vehículo pesado, y también un Premium Lander 6X4 
para aplicación mixta”.

Como balance, el directivo de Renault destacó que la 
firma “termina muy bien el año, por la ampliación de la 
gama y por las ventas que están creciendo. Hemos ganado 
participación de mercado este año, a pesar del contexto 
dif ícil, y esto es el resultado de un trabajo muy fuerte, 
a través de nuestros concesionarios que trabajaron en 
proximidad con los clientes, algo que es muy importante 
en estos períodos de crisis, porque necesitan más apoyo; 
lo hicimos y estamos bien preparados para la recupera-
ción de mercado. Pensamos que es factible recuperar por 
lo menos un 35% del mercado de más de 6 toneladas en 
la Argentina”, vaticinó Petitjean, quien vive hace tres años 
que vive en la Argentina. “Me encanta” este país -comen-
tó- es muy interesante; la gente tiene gran capacidad para 
recuperarse aún cuando el panorama puede ser muy ne-
gro, y eso cuenta mucho; es una riqueza fuerte. Sin duda 
que el país va a estar mucho mayor”.

El “Mack” que sale a la cancha 
“Los camiones Mack volvieron para quedarse”, dijo 

Eduardo Tarazaga, el director General de Thermodyne 
Vial, empresa argentina que representa en el país a la tra-
dicional marca de camiones de bien ganado prestigio por 
su diseño de vanguardia, productividad y rentabilidad, al 
hacer el anuncio de la homologación del camión GU813E 
en el transcurso de la Exposición Internacional de Equi-
pamiento y Tecnología del Autotransporte de Carga.

Un producto de excelencia al servicio de las aplicacio-
nes más severas como la minería, petróleo, construcción 
civil y vial, y del transporte de alta capacidad de arrastre. 
“Nuestros camiones están trabajando en los proyectos 
más importantes del país, y son requeridos por su ver-
satilidad y bajo costo de mantenimiento en relación a su 
productividad. Puede ser fabricado a la medida del usua-
rio y se lo considera uno de los más durables del planeta”, 
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destacó Eduardo Tarazaga.
Tras anunciar la firma con Banco Credicoop de un con-

venio para créditos blandos para la compra de camiones 
Mack, en reconocimiento a la fidelidad de sus clientes, 
las autoridades decidieron hacer entrega de los bulldogs 
dorados a DLS Argentina y a la empresa de transportes 
Darritchon.

Los programas de garantía de Mack ofrecen una cober-
tura del 100% en repuestos y mano de obra.

Además, la exposición resultó un buen augurio para 
Thermodyne Vial: “Nuestras expectativas son las mejores 
y para el año 2010 tenemos pensado colocar, siendo cau-
telosos, de 30 a 100 unidades en el mercado. De hecho en 
el transcurso de esta muestra hemos concretado el ingre-
so de una de nuestras unidades más grandes, un camión 
de 500 mil libras de arrastre para 70 t de carga bruta com-
binada y que se entregará el año próximo a una empresa 
petrolera ubicada en la cuenca neuquina”. 

Desde Corea, con importantes expectativas
Con entusiasmo e importantes expectativas, Hyundai 

anunció durante Expo Transporte 2009 que durante el 
nuevo año comenzará a analizar toda su “línea de pesa-
dos, para traer al mercado local. Porque las perspectivas 
para 2010 son muy buenas y, con un dolar quieto, nuestra 
empresa será una marca muy competitiva”.

Ernesto Cavicchioli, vicepresidente de la representa-
ción local de la automotriz coreana auspiciante oficial 
del mundial FIFA 2010 de Sudáfrica, fue quien anticipó 
además que “en enero va a llegar el H100 con motor de 
2.5 CRD, el modelo posterior al H100 actual, con mayor 
potencia y menor consumo que cumple con las normas 
internacionales”.

Resaltó que “si bien somos importadores, sumamos 
valor agregado argentino a nuestros productos ya que 
traemos chasis y trabajamos con otras empresas locales, 
como Lucero, en el carrozado”. El directivo se refería a una 
unidad para el transporte de pasajeros carrozada por esa 
empresa santafesina, sobre chásis de Country. en proceso 
de homologación que podría salir en el primer trimestre 
de 2010.

“Este año, con una inversión de seis millones de dóla-

res, hemos ampliado el centro de repuestos de Pacheco, 
en 50%” celebró y relato que llegaba de “la convención de 
concesionarios, con la presencia de los 34 representantes 
de todo el país y la de Mr Kim, el encargado de Hyundai 
de Miami, que es la primera vez que asiste a una reunión 
de este tipo”.

Lo nuevo de Randon 
Alvonir Anderle, vicepresidente de la firma brasileña 

Randon, instalada en Rosario desde 1949, y César Pisset-
ti, director Comercial de la sede argentina, consideraron 
“excelente estar presentes en Expo Transporte. Nos ha 
dado reconocimiento del cliente argentino sobre la cali-
dad de nuestro producto”, aseguraron enfáticos. 

“Personalmente, por las visitas que hemos tenido, re-
uniones y posibilidades, vemos que la feria es un medio 

excelente de comunicación, para intercambiar opiniones 
con clientes y además hicimos varios negocios”, resaltó 
Pissetti, quien puso de relieve que la firma invirtió “bas-
tante, trayendo tres productos” que fueron exhibidos en 
su stand de la feria. 

Además, el directivo adelantó que “para el próximo año 
tendremos bastante novedades de productos fabricados 
aquí en Argentina; nuestra intención es seguir creciendo 

185 / Diciembre 2009 45



185 / Diciembre 2009 99




